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62% 外贸商家受到了明显影响 

28.4% 受到“严重冲击” 

现状与挑战
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成立支持外贸产业带专项工作小组

调集淘宝、天猫、1688、淘工厂、闲鱼、

速卖通、阿里巴巴国际站、菜鸟等各业务

部门形成合力

以最快速度、超常规力度，支持国内外贸产业

带、外贸企业转型内销，帮助他们拓展多元化

全球市场，直面挑战、冲出重围。 

采取的支持措施



开设“外贸精选”专区，在1688上推出“跨境专供”，在
闲鱼上开设“外贸小店”的新店型，为外贸商家快速打开
多条内销通路，帮助企业稳住发展信心。 

一、渠道重塑，打开“快速内销”通路 

二、能力再造，教会商家念懂线上“生意经” 

三、降本增效，让企业在缓冲中激活新动能 

四、开源拓新，做大非美市场 

抽调数百名业务骨干，深入到全国100个外贸产业集群，

现场提供定向帮扶服务、指导，提升电商运营能力。 

开辟绿色通道；提供免费AI工具；提供流量和佣金扶持；

为符合要求的商家、优质工厂免费提供3个月会员权益。 

阿里国际已经持续对全球多个市场进行投入，增设物流专

线，提供更多本地化的支付方式和售后服务能力。

四大举措



在各级主管部门的大力支持和指导下，截至5月4日，

“春雷计划2025”累计举办126场招商会，联络沟通

13260个外贸商家。目前，共有1006个外贸商家入驻淘

工厂、1688、闲鱼、阿里国际数字商业等业务。

    
招商会 联络外贸商家

    
入驻商家
    

积极对接外贸企业，有序推进相关工作 



1 精准对接外贸受阻企业

2 设立外贸专项政策资金

3 建立针对性的跨境电商退货绿色通道

有关建议


